
CRM + INTELIGÊNCIA COMERCIAL

O seu próximo
fechamento começa
com uma operação
mais clara.

Leads, atendimento, equipe, visitas, marketing e vendas.
Tudo conectado para apoiar decisões melhores.

Início     Clientes     Vendas     Imóveis     WhatsApp     Gestão

Inteligência comercial
A operação em uma visão mais clara

Leads

1.284
Atendidos

87%
Visitas

72
Vendas

19

Evolução da captação Origens

Meta 62%

Site 23%

Outros 15%

Interface ilustrativa · métricas fictícias

MARKETING  •  VENDAS  •  DADOS  •  INTELIGÊNCIA
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POR QUE O MVDI

Mais do que cadastrar clientes: entender o que
acontece com cada oportunidade.

A rotina comercial reúne várias etapas. O MVDI cria continuidade para o cliente e dá visibilidade para quem
gerencia a operação.

01

Captação
Meta, site e indicações

›

02

Atendimento
Contato e histórico

›

03

Visita
Agenda e próximos passos

›

04

Documentos
Crédito e análise

›

05

Venda
Resultados e comissões

Uma jornada comercial rastreável, de ponta a ponta.
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GESTÃO DO DIA A DIA

Seu time no controle. Seu negócio em
movimento.

Início     Clientes     Vendas     Imóveis     WhatsApp     Gestão

Painel do gestor

Clientes ativos

438
Atendidos hoje

64
Visitas da semana

21
Precisa de atenção

Primeiros contatos pendentes

09
Retornos de visitas

07
Documentos pendentes

05

OPERAÇÃO CONECTADA

Para o gestor
Funil, metas, equipe, resultados e prioridades.

Para o corretor
Carteira, próximos passos, agenda e atendimentos.

Para a operação
Visita, documentação, crédito e venda.

Prévia ilustrativa do conceito, com números fictícios.
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MARKETING + DADOS

O clique é só o começo. A inteligência está no que
vem depois.
Campanhas e oportunidades

Campanha A 428

Campanha B 359

Campanha C 274

Orgânico 189

O que a gestão pode descobrir?

• Quais origens geram contatos?

• Quais campanhas viram visitas?

• O atendimento respondeu no prazo?

• Onde vale corrigir a estratégia?

Números fictícios para apresentação. Tráfego e consultoria podem ser serviços contratados à parte.
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PESQUISA DE MERCADO IMOBILIÁRIO

Boas campanhas começam com boas
perguntas.
Antes de promover um imóvel, entenda a região, a concorrência e as pessoas que têm potencial de
comprar.

01

REGIÃO
Localização, oferta e contexto do bairro.

02

CONCORRÊNCIA
Produtos, condições e posicionamento.

03

PÚBLICO
Perfil, necessidades e oportunidades.

ENTREGA: estudo e diagnóstico sob medida para apoiar decisões comerciais e de marketing.

Pesquisa é um serviço opcional e independente da licença do CRM. Escopo definido por projeto.
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SERVIÇO INDEPENDENTE DO CRM

Gestão de tráfego pago para imobiliárias.

Estratégia e campanhas para atrair compradores, acompanhar o investimento e entender o que cada anúncio
gera para o comercial.

01

PLANEJAR
Análise do empreendimento, região, público e
objetivo.

02

ANUNCIAR
Meta Ads, estrutura de campanhas, públicos e testes
de criativos.

03

OTIMIZAR
Acompanhamento de custo por lead, qualidade e
ajustes contínuos.

Gestão de tráfego pode ser contratada sem CRM. Verba de mídia e custos das plataformas são cobrados separadamente.
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MARKETING ESTRATÉGICO

Campanhas geram alcance. Estratégia dá
direção.
Posicionamento, conteúdo, comunicação e análise de público para valorizar a marca e transformar investimento em uma
operação coerente.

01

POSICIONAMENTO
Tom, proposta de valor e diferenciação no
mercado.

02

COMUNICAÇÃO
Conteúdo, criativos, landing pages e presença
digital.

03

ACOMPANHAMENTO
Resultados, oportunidades e alinhamento com
vendas.

CRM, pesquisa, tráfego pago e marketing são soluções distintas e podem ser combinadas.
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RECURSOS CRIADOS PARA A ROTINA

Uma ferramenta que ajuda a acompanhar,
analisar e agir.

01

Atender
Registro de contato e ações

02

Leads e funil
Carteira e evolução

03

WhatsApp
Comunicação conforme integração

04

Explorar imóveis
Informação de produtos

05

Indicações
Rastreamento de oportunidades

06

Radar e metas
Prioridades e desempenho

Acompanhar. Analisar. Agir.
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PLANOS COMERCIAIS

O CRM é completo. O Avançado inclui seu site.
As funcionalidades são iguais em todos. Mudam os acessos e os serviços especializados.

TODOS OS PLANOS: CRM completo • Leads • WhatsApp* • Radar • Equipe • Imóveis • Vendas • Relatórios

SÓ A PLATAFORMA

CRM

R$ 197
/mês · Até 5 usuários

✓ CRM completo

✓ Gestão de clientes

✓ Funil e relatórios

MAIS ACESSOS

CRM Equipe

R$ 397
/mês · Até 10 usuários

✓ CRM completo

✓ Mais acessos à equipe

✓ Mesmas funcionalidades

CAPTAÇÃO

CRM + Tráfego

R$ 997
/mês · Até 10 usuários

✓ CRM completo

✓ Gestão Meta Ads*

✓ Acompanhamento mensal

SITE INCLUÍDO

MVDI Avançado

R$ 1.797
/mês · Até 20 usuários

✓ CRM + tráfego pago

✓ Pesquisa de mercado

✓ Criação do site integrado*

* Plano e condições sujeitos à proposta. Criação do site no modelo MVDI com permanência mínima proposta de 12 meses.

* Verba de anúncios, domínio e serviços externos não incluídos. Integração do site depende de homologação.
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EXCLUSIVO NO MVDI AVANÇADO

Um site profissional conectado ao CRM.
A imobiliária contrata o plano e a MVDI desenvolve um site próprio, com a marca do cliente.

COMO A INTEGRAÇÃO FUNCIONA

01 CADASTRO NO CRM
Imóveis, fotos, preços e destaques

02 VITRINE NO SITE
Os produtos autorizados aparecem no site

03 INTERESSE DO VISITANTE
Formulários enviam o lead ao CRM correto

PLANO AVANÇADO

Site incluso
✓ Visual personalizado para sua marca

✓ Catálogo de imóveis pelo MVDI

✓ Formulários integrados ao CRM

✓ Atendimento e leads por imobiliária

Escopo comercial sugerido: site institucional + vitrine, mediante entrega de materiais e aprovação de layout.

Permanência mínima proposta de 12 meses; domínio, mídia e personalizações fora do escopo pagos à parte.

MVDI / SITE
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QUEM CRIOU A PLATAFORMA

Tecnologia desenvolvida por quem vive o
mercado imobiliário.

Roger Monteiro
Do atendimento online à liderança de equipes, coordenação de plantões
e gestão comercial. Criador da Parte Nobre e do MVDI.

Marketing • UNINOVE Análise de Dados • Anhembi Morumbi

Tráfego pago • Curso e formação Crédito imobiliário • ABECIP / ANEPS

A ideia surgiu da operação.

Ao conectar pessoas, processos, marketing
e informação, a imobiliária ganha mais
clareza sobre suas decisões.

Marketing e vendas guiados por dados.
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APRESENTAÇÃO PERSONALIZADA

Vamos conversar sobre a sua imobiliária?

Conheça a plataforma com foco na sua equipe, nos seus desafios e na sua etapa de
crescimento.

Fale com o MVDI

WhatsApp: (11) 91345-3766 Solicitar apresentação  ↗

MVDI • CRM e inteligência comercial para imobiliárias de todo o Brasil.

https://wa.me/5511913453766?text=Ol%C3%A1%21%20Tenho%20interesse%20em%20conhecer%20o%20MVDI.


